
UNIVERSIDAD CATÓLICA DE EL SALVADOR

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES

TÉCNICO EN GESTIÓN DE VENTAS

CICLO 01-2027 AL CICLO 02-2028

MODALIDAD NO PRESENCIAL

I II III IV

1 VTDR008 6 VMER008 11 VEAV008 16 VPEM008

4 B 4 B 4 3 4 15

2 VFDM008 7 VECO008 12 VCCO008 17 VPYP008

4 B 4 B 4 B 4 B

3 VFDV008 8 VTVN008 13 VACV008 18 VGEM008

4 B 4 B 4 3 4 B

4 VGDP108 9 VLYD008 14 VCDC008 19 VPRC008

4 B 4 B 4 B 4 14

5 VTDR100 10 VDPE100 15 VSIG008 20 VETI100

ce ce ce

4 B 4 B 4 B 4 40 UV

20 20 20 20

1 VETI100 Código de la asignatura

Nombre de la asignatura

ce

4 40 UV Prerrequisito

(B = Bachillerato)
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